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Bl oucn somos

FUNDACAO EM 2018, EXPERIENCIA DESDE 2015

&= * 2.000 ASSOCIADOS

o 3 ESCRITORIOS REGIONAIS

SAO PAULO [matriz)
Praca PauloTelles, n°12, sala 4. Santos/SP

MINAS GERAIS
Rua Rio Colorado, n®178, Riacho. Contagem/MG

NORDESTE
Av. Maranh&o, n® 910,Sala 202, Bairrodos Estados. Jodo Pessoa/PB 4



ALGARVE

COTECAD VE ICULAR

Algarveprotecaoveicularcom.br

mIBANK

INVEST

Allbank.com.br
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O QUE E A
PROTECAO
VEICULAR




COMO AS ASSOCIACOES
DE PROTECAO
VEICULAR COMECARAM
NO BRASIL




ADESAO

VALOR
COBRADO

COBERTURA

PAGAMENTO

Protecao Veicular

condutor.

- ( 'L11'|| 1uur pls

paga.

torista




PERFIL GERAL DOS
CLIENTES DE
PROTEGCAO VEICULAR

1. CLIENTE NAQ BANCARIZADO

SCORE BAIXO DE CREDITO

VEICULOS NAO ACEITOS PELAS SEGURADORAS

TEM SEGURO, MAS TEVE UM SINISTRO RECENTEMENTE

b e N

700/0 DOS CARROS:-
QUE RODAM NO BRASIL




COBERTURAS
OFERECIDAS




PRINCIPAIS COBERTURAS
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ROUBO COLISAO INCENDIO FENDM ENOS ASSISTENCIA REBOQUE
E FURTO NATURAIS 24 HORAS PARA
TERCEIRO
=
2N A~ @
M @ @ 4
PRDTE(;ﬁD PRDTE(;AD CARRO RETORNO AO DESTOMBAMENTO CHAVEIRO
DEVIDRO PARA RESERVA DOMICILIO
TERCEIROS
o :
ETN - ) 29
HOSPEDAGEM GUARDA DO REBOQUE TROCA DE PANE

VEICULO PNEU SECA
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GARANTIA
DAS
COBERTURAS




EABANK

INVEST

A ALGARVE E UMA
SUBSIDIARIA DO
ALLBANK INVEST

1. BANCO DE INVESTIMENTOS EUROQUPEU
2. GERIDA E AMPARADA FINANCEIRAMENTE PELO BANCO

ZERO

RECLAMAiéEs NO"




PROCESSO
DE VENDAS
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DE VENDAS

. Nosso processo de vendas é focado em construir

relacionamentos: pessoas compram de pessoas

- Utilizamosvarios canais de vendas (Whatsapp, Telefone, Presencial)

G

Cotacdo é facil, rapida e pode ser feita pelo propriocliente

I~

O processo de documentacao é feito pelo escritério

U1

Venda consultiva,analisando contexto e oferecendo solucoes

i

o
5

-3 barreirasda venda: Eu,a Empresa, o Produto

=1

- SPINSelling: Situacao, Problema, Implicacao, Necessidade de solucao

o

Fidelizacaodo cliente
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CONSULTOR
ALGARVE




CONSULTOR
ALGARVE

| Prestacdode servicos— B2B

/. Qualificac@dodo prestador de servicos para obtencdaoda licenca

(&3

- Nao ha exclusividade (exceto de outraempresa de protecao
veicular)

“. N&o ha exigéncia de metas/ horariode trabalho. O tnico

compromisso obrigatérioé a reunido semanal de vendas

(duracaode 1 hora)
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RECURSOS
PARA

REALIZAR A
VENDA
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RECURSOS PARA
REALIZAR A VENDA

Treinamentoinicial durante o seu processo de certificagcdao

Treinamentosregulares com os gestores da Algarve

- Reuniaosemanal de vendas

Assisténcia diaria com os gestores da Algarve

Escritorio de apoio para cotacao, assisténcia 24 horase

abertura de sinistro

Material de apoio
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MOBILIDADE E
PRATICIDADE NA
PALMA DA MAO

Desde a cotacado, vistoria, assinatura
do contrato,até a entrega da

documentacao,todo o processo

pode ser feito pelo celular!




ALGARVE

Com o nosso processo 100%

R ISR0D

digital, o seu cliente recebe a — e
proposta direto no celular, com

rapidez e confianca.
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REMUNERACAO
DO CONSULTOR




REMUNERACAO
DO CONSULTOR

2 FORMAS DE

REMUNERACAO
REMDA |MEDIATA REMDA PASS|WVA
ADESAQ SEMANALMENTE, CARTEIRA MENSALMENTE
APOS A ENTREGA PAGANTE, A PARTIR
DETODA A DE 50 PLACAS
DOCUMENTAGAO




REMUNERACAO
DO CONSULTOR

10 PLACAS ADESAO
POR SEMANA MINIMA
(MEDIA) R$150,00




REMUNERACAO
DO CONSULTOR

MENSALIDADE
MEDIA
R$100,00

10 PLACAS 520 PLACAS
PORSEMANA EMTANO
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CONSULTOR
LICENCIADO
ALGARVE




CONSULTOR LICENCIADO
ALGARVE

- POSSUIR UM CNPJ (PODE SER MEL)

- ASSISTIRAUMTREINAMENTO ONLINE DE 4 HORAS-CONHECER O
MERCADO DE PROTECAO VEICULAR EAPRENDERTECNICAS DE VENDAS.
(APRESENTARO CERTIFICADO DE CONCLUSAOQ).

- ASSISTIRAUM TREINAMENTO ONLINEAOVIVO DE2 HORAS COM OS
GESTORES DAALGARVE-CONHECER OSPROCEDIMENTOS DAALGARVEE
DETALHES DAS COBERTURAS.

27



— REALIZAR AOMENOS10 COTACOES E2 VENDAS NA PRIMEIRASEMANA

— ASSINAR O CONTRATO DE PRESTACAO DE SERVICO
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CONTRATO,
LICENCA e
POR ONDE
COMECAR




CONTRATO
DE LICENCA

Apodsa qualificagcao do consultor, € assinado um contrato

de prestacao de servicos como consultor licenciado,com

prazo indeterminado.

POR ONDE
COMECAR?

Preencha o formulario clicandoaqui




ALGARVE

PROTEGCAO VEICULAR

AILTON DUTRA - Gerente Regional

YT WOy ST T
D 83 8B47-6716

@ ailton@algarveprotecaoveicular.com.br




